Stahlpreisentwicklung aktuell — eine Analyse

Die aktuelle Situation der Stahlanbieter —
hoffnungslos oder hoffnungsvoll?

Wenn es um die derzeitige Lage der Stahlanbieter geht, wird immer wieder von Pro-

blemen oder einer schwierigen Marktlage berichtet. Sind mal ,die bosen Chinesen”

Schuld daran, ist es ein anderes Mal der —in der Tat — unberechenbare Donald Trump,

das nachste Mal hingegen vielleicht die ungunstige Zinsentwicklung. Aber ist dies

alles so zutreffend? Wie sieht denn nun die tatsachliche Situation der Stahlanbieter

aus? Diese Frage mochten wir versuchen, mit der nachfolgenden Analyse naher zu

beleuchten.

Wenn man als Einkdufer zu kleineren Liefe-
ranten geht — die ihre Geschaftszahlen nicht
verdffentlichen missen — hort man immer
wieder, wie kompliziert es aktuell sei, wie
hoch der Kostendruck ware und wie gering
die Margen seien. Wenn dann aber auf den
Geschaftsfiihrer-Parkplatzen die Luxuskaros-
sen stehen, staunt der Einkdufer nicht
schlecht. Dies kann auch ein Indiz daflr sein,
dass die Gewinnsituation vielleicht doch
nicht so schlecht ist, wie sie dargestellt wird.

Die fetten Jahre sind vorbei?

Bei den grollen Stahlanbietern sind wir gliick-
licherweise nicht auf solche — zugegebener-
mafien schwachen — Indizien angewiesen.
Hier einige Beispiele, wie zu den letzten Ge-
schaftsergebnissen der groRen Stahlanbieter
berichtet wurde:

,Der Stahlhandler Kléckner hat im vergange-
nen Jahr den hochsten Gewinn seit der Fi-
nanzkrise erreicht. Dank hoherer Stahlpreise
sowie Einsparungen stieg das Nettoergebnis
von 37 Mio. auf 101 Mio. Euro, wie das Unter-
nehmen am Mittwoch in Duisburg mitteilte.”
(Quelle: SZ.de)

Jnsgesamt steigerte die Voestalpine ihren
Umsatz in den ersten drei Quartalen gegen-
Uber dem Vergleichszeitraum des Jahres da-
vor von 8,10 Mrd. auf 9,46 Mrd. Euro um fast
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17 Prozent. Der Gewinn vor Zinsen, Steuern
und Abschreibungen (EBITDA) erhdhte sich
um knapp ein Drittel auf 1,41 Mrd. Euro und
erreichte damit anndhernd das Niveau des
gesamten Geschaftsjahres 2016/17 (1,54
Mrd. Euro). Das operative Ergebnis (EBIT) wei-
tete sich um 53 Prozent von 545 Mio. auf
834,6 Mio. Euro aus. Die EBIT-Marge stieg von
6,7 auf 8,8 Prozent.” (Quelle: orf.at)

,Nach vorlaufigen Berechnungen erzielte die
Salzgitter 2017 mit 238 Millionen Euro den
hochsten Vorsteuergewinn seit 2008 ... Der
AuRenumsatz kletterte vor allem aufgrund
gestiegener Durchschnittserldse fur Stahler-
zeugnisse auf die zuletzt angepeilten 9,0 Mil-
liarden von 7,9 Milliarden Euro.”

(Quelle: finanztreff.de)

,Der saarlandische Stahlproduzent Saarstahl
ist wieder in die Gewinnzone zurlickgekehrt.
Nachdem der Konzern 2016 einen Jahresver-
lust vor Zinsen und Steuern (Ebit) von 155
Millionen Euro verzeichnete, schliet Saar-
stahl das abgelaufene Geschaftsjahr mit ei-
nem Uberschuss von 110 Millionen Euro ab.
(Quelle: handelsblatt.com)

,ArcelorMittal steigerte 2017 das Ergebnis
vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen
(EBITDA) um rund ein Drittel auf 8,4 Milliar-
den US-Dollar (6,75 Mrd Euro), wie der Kon-
zern am Mittwoch in Luxemburg mitteilte.

Das ist der hochste operative Gewinn seit
2011. Der Umsatz legte um ein Flnftel auf
knapp 69 Milliarden Dollar zu. Unter dem
Strich stand ein Gewinn von 4,6 Milliarden
Dollar nach 1,8 Milliarden Dollar im Vorjahr.”
(Quelle: t-online.de)

Der Ruckblick auf das Jahr 2017 fallt also
durchaus positiv aus und deutet nicht auf ei-
nen lbermaligen Kosten- oder Margendruck
hin. Trotz des allgemeinen Anstieges in 2016
und 2017 ist man zwar nach wie vor weit weg
von den noch in 2011 erzielten Preisen oder
gar den Werten vor der Finanzkrise, dennoch
befindet sich das aktuelle Preisniveau doch
deutlich Gber dem Tiefststand von 2015. Den
Anbietern scheint es also durchaus gelungen
zu sein, die Kostenstrukturen so stark zu opti-
mieren, dass trotz —im historischen Vergleich
— eher mittelmaRiger Preise Rekordergebnis-
se erzielt werden kénnen. Allein der Um-
stand, dass Hochstpreise nicht mehr reali-
siert werden, bedeutet nicht gleichzeitig,
dass deshalb die Marktlage als schwierig zu
bezeichnen ist. Dies bestatigt sich zudem in
der Auslastung der hiesigen Stahlwerke, die
mit 85 Prozent und mehr als sehr wohl positiv
bezeichnet werden kann. Vor diesem Hinter-
grund von schweren Marktbedingungen zu
sprechen, erscheint nach alledem zumindest
diskussionswdirdig.

Was aber erwartet die Stahlanbieter in 2018?
Auch diesbeztiglich sprechen nachfolgend
wiedergegebene Aussagen zu wesentlichen
Marktteilnehmern eine deutliche Sprache:
,Beim operativen Ergebnis will der Konzern
leicht Uber dem Vorjahresniveau liegen. Bis-
lang war ein stabiler Gewinn angepeilt wor-
den.” (Klockner) (Quelle: deraktionaer.de)
,Die Analysten rund um Eugene King haben
ihre Modelle aufgrund der gednderten An-



nahmen zu den Stahl- und Rohstoffpreisen
angepasst. Wahrend sie flir 2018 nun eine
flache Entwicklung bei den Preisen fir Koh-
lenstoffstahl sehen, haben sie ihre Prognosen
flr Edelstahl um zehn Prozent nach unten ge-
schraubt, heiRt es in der Studie.”
(Voestalpine) (Quelle: wienerboerse.at)

Optimischtische Ausblicke in die Zukunft
,FUr 2018 werde mit einem geringfligig ge-
steigerten Umsatz oberhalb von 9 Mrd. Euro
gerechnet. Das Vorsteuerergebnis soll zwi-
schen 200 und 250 Mio. Euro liegen.”
(Salzgitter) (Quelle: finanzen.at)

JIm Januar und Februar 2018 verzeichnete
Saarstahl erneut einen starken Auftragsein-
gang. Fur das laufende Geschaftsjahr rechnet
Finanzvorstand Metzken daher mit einem
unverandert hohen Absatz bei steigenden
Umsatzen. Das Ergebnis soll erneut deutlich
positiv ausfallen. Allerdings seien dabei kon-
krete Auswirkungen der Einfuhrbeschran-
kungen noch nicht berticksichtigt.”

(Quelle: wiwo.de)

Bedeutet im Klartext: Wenn ich bereits auf
Rekordniveau agiere und dieses Niveau zu-
mindest halten kann oder sogar einen leich-
ten Anstieg erwarte, dann leuchtet die Zu-
kunft eher ,in bunten Farben als dass sie ,ra-
benschwarz” ist. Aus dieser Betrachtung
durfte also auch in 2018 der von den Stahl-
anbietern oft bemihte Margendruck kein
Grund fir einen weiteren Preisanstieg sein.
Zur erwarteten Stahlschwemme aufgrund
der US-Z6lle hatten wir ja bereits vor einiger
Zeit berichtet (Beschaffung aktuell 09/17:
Die (Stahl-)Handelspolitik des Donald Trump
- Weitsicht oder Wahnsinn?). Eine massive
Verminderung der Auslastung oder Preisein-
briiche der hier relevanten Stahlsorten sind
hier nicht zu erwarten.

Fir die die Frage, wie sich die Stahlbranche
entwickelt, schauen wir kurz auf die wesentli-
chen Verbraucher: Die Pkw-Produktion lag in
den ersten drei Monaten 2018 mit Zahlen
zwischen 450.000 und 550.000 produzierten
Wagen je Monat auf mittlerem Niveau. Auch
flr die zukunftigen Monate in 2018 sind kei-
ne deutlich negativen Einfllisse abzusehen.
Im Baugewerbe waren die Auftragseingange
und Baugenehmigungen flr Januar und Feb-
ruar leicht Uber den Vorjahren. Hier sind
ebenfalls keinerlei Anzeichen zu verzeichnen,
die auf ein deutliches Abklhlen hindeuten.
Im Gegenteil, gerade Studeuropa erholt sich in
diesem Bereich immer weiter, was dement-
sprechend zu erhohten Bauaktivitaten fuhrt.
Der dritte groBBe stahlverbrauchende Sektor
ist der Maschinen- und Anlagenbau. Der In-
dex fur Auftragseingange zeigt hier ein kon-
stantes Niveau. Der Maschinenbau ist weiter-
hin wesentlicher Teil des ,Exportwunders”
Deutschland. Daran wird sich auch in den
nachsten Monaten sicherlich nichts dndern.
Es ist daher nicht zu beflirchten, dass die rele-
vanten Wirtschaftsbereiche kurz- oder mittel-
fristig einen erheblichen Rlckgang oder gar
einen Einbruch erleben, sodass auch der
Stahlbedarf (mindestens) konstant bleiben
dirfte. Auch aus dieser Betrachtung befindet
sich die Stahlindustrie insofern derzeit in ei-
ner durchaus komfortablen Situation.

Was tut sich auf der Rohstoffseite?

Betrachtet man die letzten fiinf Jahre, liegen
wir aktuell mit einem Eisenerz-Preis von ca.
60 bis 70 USD je Tonne auf einem relativ
glinstigen Niveau wenn man bedenkt, dass
die Preise vor nicht allzu langer Zeit auch
schon deutlich tiber 100 USD lagen.

Der Kohlepreis war Ende 2017 auf einem
Flnf-Jahres-Hoch, im Marz und April 2018

zeigte die Preisentwicklung aber wieder deut-
lich nach unten. Das aktuelle Niveau liegt im
Vergleich zu 2017 im mittleren Bereich
(Stand 30.04.2018).

Die gegen Ende letzten Jahres gestartete Ver-
teuerung von Stahlschrott — mit einem An-
stieg von etwa 230 Euro/to. im Mittel der ers-
ten Monate 2017 auf 262 Euro/to. im Dezem-
ber — hat sich in 2018 fortgesetzt. In den Mo-
naten Mdrz und April lagen die Werte uber
270 Euro/to. Insbesondere im Elektrostahlbe-
reich ist diese Kostensteigerung sicherlich
spurbar. Diese Kosten durften aber im aktuel-
len Niveau bereits eingepreist sein.

Unser Fazit — auch fiir Einkaufer

Die Geschaftslage flr Stahlanbieter ist seit
Uber einem Jahr auf breiter Front hervorra-
gend. Im Moment ist weder auf der Nachfra-
ge- noch auf Kostenseite zu erwarten, dass
sich daran kurz- oder mittelfristig etwas an-
dert. Die Unternehmen selbst gehen davon
aus, dass sie die positiven Zahlen aus 2017
auch 2018 wiederholen oder sogar steigern
werden. Es gibt daher aus aktueller Markt-
sicht wenige Griinde fir weiter steigende
Preise. Bei entsprechender Verhandlungs-
macht sollten Sie als Einkaufer daher auch
durchaus mal wieder versuchen, Preissen-
kungen bei Ihrem Lieferanten durchzusetzen.
Mehr zum Thema ,Stahl und Stahlbeschaf-
fung”, insbesondere auch zu den aktuellen
Stahlpreisentwicklungen, finden Sie auf
www.stahl-kompakt.de.
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